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—— CURSO AMPLIACION DE CONOCIMIENTOS

r

Formulaclon y Evaluacion
de Proyectos Agrlcolas I

Coordinador: Prof. Miguel Ortega

Contacto: migortega@gmail.com
cepfagroucv@gmail.com

Periodo: Septiembre - Diciembre 2022. Créditos: 3

OBJETIVO

Capacitar al estudiante con los conocimientos,
herramientas y métodos necesarios para elaborar
simuladores que proyecten el comportamiento técnico
economico y financiero del sistema de produccion.

Solicitud de Inscripcion:
https://forms.gle/Pj8RJCvzuDsLjirh6
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PlIaneacioNniEStrateyica
HeICatends
AYroalimentardas

Coordinadora: Prof2. Oneyda Mengo
Contacto: onemengop@gmail.com;

cepfagroucv@gmail.com

Periodo: Septiembre - Diciembre 2022. Créditos: 2

SINOPSIS
Funcionard como un taller. Su objetivo central es aplicar los
conocimientos adquiridos a lo largo del curso de especializacion en el
analisis y planeacion estratégica de cadenas agroalimentarias
previamente seleccionadas. ’

Solicitud de Inscripcion:
https://forms.gle/Pj8RJCvzuDsLjirh6

MODALIDAD A DISTANCIA




Politicas de Tierra en

Ameérica Latina

Coordinador: Profa. Odalis Perdomo
Contacto: odalisperdomo@gmail.com,
cepfagroucv@gmail.com

Periodo: Septiembre - Diciembre 2022. Créditos: 3

OBJETIVO

Ofrecer un marco explicativo, asi como elementos de conocimiento de
las evoluciones en las orientaciones de las politicas de tierras
formuladas e implementadas en Ameérica Latina desde el inicio de los

- afnos 1980, cuando se pudo observar un cambio de orientacion.
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Solicitud de Inscripcion:

§ https://forms.gle/Pj8RJCvzuDsLjirh6

MODALIDAD A DISTANCIA




CURSO AMPLIACION DE CONOCIMIENTOS

Coordinadora: Prof2. Maria Inés Lépez
Contacto: mariaineslopezg@gmail.com;

cepfagroucv@gmail.com

Periodo: Septiembre - Diciembre 2022. Créditos: 3
SINOPSIS

Las negociaciones en el campo agricola son dificiles, tanto en el ambito
multilateral como en el regional, lo cual obliga a los profesionales del sector
publico y privado a compenetrarse con los resultados de los acuerdos logrados en
estas negociaciones y, a conocer las exigencias y la dinamica propia de estos
procesos de negociacion comercial, asi como su vinculacion con las demas areas
de negociacion.

Solicitud de Inscripcion:
https://forms.gle/Pj8RJCvzuDsLjirh6

MODALIDAD A DISTANCIA




